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对于消费者说，汽车不仅仅是代步的交通工具，还是一部流动的房子。正如人们购到房子后花钱装修

一样，时下越来越多的车主购到汽车后都要对其装饰美容。汽车装饰不仅可以体现车主的个性与品位

，更重要的是通过装饰可以让车主从中找到一份安全与舒适，为汽车营造一种家的温馨与浪漫。那么

在一年中，你花在汽车美容上的钱有多少？这种 

 

 

结果产生的根源是什么？记者为此展开了调查。 

多数车主不懂汽车美容常识，甚至工具的用途也不知晓。资料图片

调查

新车主大约花钱3000多

记者在调查中发现，相比之下，新车主最舍得花钱。在购买新车时，车主一般会做一次较大的美容和

装潢“投资”，花费3000多元，有的超过万元，个别甚至达到数万元。主要用于贴膜、封釉等汽车美

容，还包括购买座套、枕套等车内物品。

贴膜：几十元至上千元

目前市面上的车膜品牌甚多，价格也相差很远，好的膜一般都能正常使用5至6年。一些品牌的膜有贴

膜质保卡，记着向商家索取；而没有质保卡的膜也一定要保留好各种单据发票，以便有问题时找商家

“理论”。对于价格，以整车（不含前挡、天窗）的装贴价格为例：80－150元左右的（俗称黑膜、茶

纸）和300－500元的是胶染色膜，属劣质膜；1000－2500元的基本是美国产膜，尽管价格比前两种高

，但品质可靠。至于5000－8000元的价格就高得有些离谱了。

封釉：百元至千元

封釉作为一种汽车美容方式已在国内存在6年了，如今，这种概念已经深入人心。刚买的车马上去“封

釉”可以保护车漆不褪色，旧车做“封釉”可以达到整旧如新。汽车展上的样车大多都经过了这样的

处理，因此看起来晶莹剔透，光彩照人。由于封釉美容使用的专用工具可使持久性比普通打蜡等美容

工艺要强许多，即使不再做任何处理也可以保持1年左右。如果能保证每隔三四个月做一次相关护理，
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则可长年如新。封釉的价格略贵，根据车的档次和新旧状况不同，一般新车需要500元左右，旧车的费

用在800－1500元之间，每次护理的费用大致在100－300元之间不等。

座套枕套等其他用品：不超过千元

车主对爱车做美容最多的是贴膜和封釉，其次是购买座套、枕套、倒车雷达、汽车导航等用品，花费

价格不会超过千元。

洗车：1000多元

车主对新车舍得一笔较大“投入”，之后的消费却“吝啬”起来。据了解，超过八成的车主后期进行

汽车美容的花费平均只有1000多元。不过也有例外的，如做汽车改装，费用从1000元到10多万元不等

，但所占比例很小。比如一些音响发烧友对自己的爱车进行了外观、音响、动力等大改装，会花费上

万元。

洗车是所有车友不太会省却的花费。北京的车友每月洗车2至3次及以上，每年的洗车费大多在600

至800元。在调查中，记者发现，京城洗车站点不但服务水平和评判车辆的清洁程度没有统一的行业规

范，就连定价也是各自为政。按照洗车手段和洗车设备档次的不同，市场上洗一次车的价格大致可分

为5个档次：5元、10元、15元、20元、40元。从调查结果看，越早买车的车主在汽车美容上花钱越少

。小部分使用车辆年份较久的车主，每年花在汽车美容等服务上的钱只是新车主的一二成。

分析

价格没谱限制车主消费

一个行业如果存在巨大的利润空间，必然会诱惑众多趋之若鹜的投资者，而这样的竞争注定是混乱下

的“鏖战”。

由于“三分修、七分养”成为广大车主的共识，一个完全成熟的国际化汽车市场中，汽车销售的利润

占整个汽车链条利润的20％，另有20％为零部件供应所获得，而超过一半以上的利润则来自于汽车服

务业。越来越多的人认准这个行业，一些经营者为了抢顾客，不断压低价格，使得本就无序的汽车美

容市场变得更加混乱。在调查中发现，在汽车美容市场上，大量的假冒伪劣产品充斥其间、以次充好

。

“买车时，4S店告诉我要送给我5000元的汽车美容和装潢。结果，2000元的太阳膜我都没听说过，送

的座套4S店告诉我是700元，我到别的店一问，才100多元。”用车一年不到的郭先生表示，有了这次

遭遇，他已不愿意再在汽车美容和装潢上多花钱了。

据记者调查发现，七成以上的车友认为现在市场太乱，信息不对称，消费者很难看清楚这个市场。而

自己缺乏汽车知识，不清楚爱车该做什么汽车美容，要做哪些汽车装潢，生怕消费了被宰，于是用车

就抱着能省则省的观念。调查结果还显示，如果市场透明诚信，车主们每年愿意在汽车美容和装潢等

服务消费超过5000多元，远远超过眼下的实际消费水平。

说法

美容的钱要花在刀刃上

消费者对繁多的汽车美容装饰产品无从辨别，但是在购买的时候一定要多个心眼。比如对汽车真皮座

套的皮质，车主应该非常讲究。在选择好的真皮时，要确定没有异味；有皮质的手感，摩擦是否掉漆
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等。香水也是非常重要的，选择要有明确标识的香水，要凭味道判别酒精浓度，因为劣质香水会腐蚀

汽车内饰件。

记者在采访中了解到：不少车主花两三万块钱在汽车音响上，而他们并不知道为什么要花这么多钱。

现在消费者很多都是在盲目讨价还价，并未真正去了解为什么商家要报这样的价。业内称这行是“三

分器材七分安装，艺术与技术的综合工程”。车主们看到的汽车音响只是半成品，还需要安装工人的

后期安装。再好品牌的汽车音响，没有专业懂行的师傅也是白搭。汽车音响改装几百块的有，几万块

的也有。车主们在需要改装汽车音响时，得先定好自己的消费标准，再通过相关专业杂志或网站信息

积累一定专业基础知识。至少要做到虽然不知道答案，但能辨别对错。要问师傅怎样安装，看其走线

规不规范。另外，最好先看看商家提供的汽车音响改装的样车展示。
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